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Al via oggi i saldi invernali.
E anche quest’anno la moda si
preannuncia protagonista
dell’occasione per lo shop-
ping a prezzi ribassati, come
da tempo ¢ tradizione nella
citta considerata capitale del-
la moda italiana.

Teri é stato un giorno frene-
tico per negozi, boutique e
botteghe: tutto € stato dispo-
sto in perfetto ordine per at-
trarre e accogliere i clienti fin
dall’orario di apertura in quel-
lo che € (di fatto) uno dei gior-
ni pil1 importanti della stagio-
ne. Il primo giorno di saldi si-
gnifica, infatti, un picco di af-
fluenza nei negozi da parte di
chi cerca quel capo mirato vi-
sto nel corso della stagione

Primo giorno di saldi
Lo shopping scontato

vale il 20 per cento

del fatturato dell'anno

Ma le griffe della moda non svendono piti i pezzi pregiati

(ma magari fuori budget), op-
pure da chi si propone di cu-
riosare e capire quale sfizio
modaiolo concedersi.

Ma per i commercianti i
saldi continuano a rappresen-
tare una grande opportunita
per acquisire nuovi clienti, e
— secondo una stima di Con-
fcommercio — il 78,2 per
cento delle imprese prevede
che i saldi invernali incide-
ranno fino al 20 per cento sul-
le vendite annuali complessi-
ve. Per Milano sono ancora
giornate di forte presenza tu-
ristica, con le feste natalizie di
fatto non ancora terminate: e i
visitatori incidono in modo
considerevole negli incassi
dei negozi durante il periodi
degli sconti. «In citta € sem-
pre pitt importante il turismo
mirato allo shopping, a mag-
gior ragione durante i saldi —
racconta Anna Maria Laman-
na, personal shopper da 21
anni —. In questi primi giorni
di ribassi ho I'agenda piena,
ho clienti che arrivano con la
valigia vuota, fanno acquisti e
poi tornano a casax». E si parla
di turisti dagli Stati Uniti, dal-
la Malesia e dagli Emirati Ara-
bi. «Durante i ribassi di gen-
naio Milano é ancora piu ap-
petibile per chi vuole fare
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compere perché tendenzial-
mente i capi invernali partono
da un prezzo di vendita pit1 al-
to rispetto alle collezioni esti-
ve», racconta ancora la perso-
nal shopper.

I clienti italiani puntano su
materiali pregiati, come cash-
mere o filati in alpaca, mentre
agli stranieri piace il Made in
Italy, spesso identificato nelle
griffe in bell'evidenza su capi
e accessori. I consumatori
sembrano seguire molto le
sulle tendenze della stagione
lanciate sui social network,

usati dal 31,4 per cento dei
clienti delle giornate dei saldi.

Inrealta negozi devono fare
i conti anche con altri mo-
menti promozionali prece-
denti agli sconti, come per
esempio il Black Friday, che

La personal shopper
«Ho molti clienti che
arrivano con la valigia
vuota, fanno acquisti
e poi tornano a casa»

negli ultimi anni si sta allun-
gando e propone almeno
quattro giorni di ribassi: «Lo
shopping di fine novembre
senza dubbio incide sulle
scelte durante i saldi, molti
hanno gia acquistato in quel-
T'occasione quello che stavano
cercando» conclude Anna
Maria Lamanna.

Nonostante i numeri (se-
condo Confcommercio sei
italiani su dieci approfitteran-
no dei ribassi), anche per sui
saldi ¢’¢ un cono d'ombra: so-
no infatti lontani i tempi in
cui fuori dai negozi di via
Montenapoleone si creavano
lunghe file gia prima del-
I'apertura. Perché? Per la di-
versa selezione dei capi in
vendita: «Non ci sono pili le
file fuori dalle boutique, non
per una mancanza di interes-
se alla moda ma perché oggi
molti brand di alta qualita
non fanno piti i saldi — spie-
ga Carlo Capasa, presidente
della Camera della Moda Ita-
liana — questo per mantene-
re alto il valore dei prodotti,
per non dare 'impressione
che il prodotto durante il sal-
do si svaluti. Si davalore a una
durabilita pili lunga del pro-
dotto».
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